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Introducao

e Inovacao na area de vendas.
e Processo de venda mais eficiente e eficaz.

 Melhora o trabalho dos profissionais de
vendas.

e Automacao da forca de vendas.




ODbjetivos

Obijetivo geral: disponibilizar um sistema que integre as
Informacoes de vendas da empresa Gebratec Automacao
e Comercio Ltda.

Objetivos especificos:

e desenvolver um sistema com interface web para
automacao de vendas;

 disponibilizar uma aplicacao que auxilie o profissional de
vendas nas atividades de campo e de escritorio;
e Importar os dados enviados pela empresa representada;

Integrar a forca de vendas da empresa.




Vendas

« E uma alavanca basica da estratégia de
marketing.

* O objetivo é efetivar e estimular um
consumo planejado pelo marketing.

e Sistemas de informacao melhoram o nivel
de servicos oferecidos ao consumidor.




Administracao de vendas

 De acordo com Teixeira et. al. (2007,
p.55), “um dos maiores desafios dos
executivos de vendas é administrar o
tempo e 0s recursos para conseguir 0s
resultados desejados.”




Administracao de vendas

Cobertura e segmentacao
de mercado

Configuracao de temtonos *
Organizagdo e processos
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Treinamento Informacdes de mercado

Informactes de clientes
Informacdes de concorrénaa

Politica e procedimentos
Recrutamento e selecao
Plano de carreira

Treinamento e deservolvimento
Plano de remuneracao
Prémios e reconhecimento
Comunicacdo

Cestdo de negocios

Avaliacdo de desempenho

Estratégias de marketing

e produto

Estratégias de anacdo de valor
Estratégias competitivas
Estratégias politicas

Informacdes de produtos (ofertas)

Informacdes de negdcios (gestdo)

Fonte: Teixeira et. al. (2007).
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Os Sistemas de Informacao

e Sistemas Integrados resolvem problemas
com duplicidades.

* Os sistemas de processamento de
transacOes apoiam a realizacao de tarefas
operacionais diarias.




Os Sistemas de Informacao

Sistemas de informacao executiva
(EIS, Executive Information Systems)

Sistemas de apoio a decisao
(DSS, Decision Support Systems)

Sistemas de processamento de transagoes
(TPS, Transaction Processing Systems)

Fonte: Baltzan e Phillips (2012).
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A Tecnologia da Informacao na empresa

e Informacao certa, no formato certo e na
hora certa.

o Ativo estratégico.

e Para garantir a qualidade e a pontualidade
é necessario 0 uso adequado da
Tecnologia da Informacao.




A Tecnologia da Informacao na empresa

Funcoes de negocio que recebem os maiores beneficios
da tecnologia da informacao

| 70%

17%
17%

Metas do projeto da tecnologia da informacao
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Fonte: Baltzan e Phillips (2012). FURB
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O sistema atual

o Softwares de planilhas eletronicas e de
processamento de texto.

PLANILHA PARA CALCULO DE PREGOS DE OFERTAS WAGO

- . Desconto Desconto
'"PU de cliente: DEM 2 - Fabricante Maquinas Grande B Auxiliar EU% Curado 5501"’9
- e Prego Lista Hovo Prego
Codigo WAGO Descrigao P 1Pl
9 Ser rego RS Cheia Desconto | Especial

2000-1201 Borne mola TOPJOB #0,14 - 1mm*® cinza RS 55959 | 15% | RS 999,949

Z000-1231 Placa final p/ borne TORJOB #mme cinza % 5595559 | 15% | RS 999,99

Z000-402 Jumper p/ borne TORJOB #1mm=, 2 vias % 5595559 | 15% | RS 999,99

-
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O sistema atual

PLANILHA PARA CALCULO DO DESCONTO DE OFERTAS

Qtde. pgs

Total =

2

R&

1.800,00

R

2.400.00

A Prego Lista |Desconto
Codigo WAGO |Precgo ofertado Cheia Aplicado
2000-1201 R% 900,00 (RS 999,93 | 0,9%
2000-1291 R% 0000 [ RS 99999 | 11.9%
2000-402 R3 700,00 R 999,99

1

R

22,9%

I RS

700,00

T RS

R&

R

A

R

R$

4.900,00
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O sistema atual

NOVO PRE(;O DE‘SCTi(}ﬁO Auxiliar

ITEM SET_ 2013 0% NCM ALiQuoTA IPI %
2000-115 999,99 999,99 | 85359090 16%
2000-1201 999,99 3,20 | 85369090 15% |Borne mola TOPJOB #0,14 - 1mm?® cinza
20001202 999,99 3.26 | 85369090 16% |Borne mola TOPJOB #0,14 - 1imm?® laranja
2000-1203 999.99 3,26 | 85369090 15%
2000-1204 999,99 3,26 | 85369090 15%|Borme mola TOPJOB #0,14 - 1mm® azul
2000-1205 999,99 3,26 | 55369090 16%
2000-1206 999,99 3,26 | 65369090 15%
2000-1207 999,99 12,93 [ 85369090 156%|Borne mola TORPJOB #0,14 - 1mm? terra
2000-121 999,99 1,15 | 85389090 15%
2000-12H 999,99 1,92 | 85389090 15%|Placa final p/ borne TOPJOB #1mm® cinza
2000-1292 999,99 1,92 | 85389090 16% |Placa final p/ borne TOPJOB #1mm? laranja
2000-1301 999,99 3,97 | 85369090 16% |Borne mola TORPJOB #0,14 - 1mm?, 3 condutores cinza
2000-1302 999,99 4,10 | 85369090 16% |Borne mola TOPJOB #0,14 - 1mm?, 3 condutores laranja
2000-1303 999.99 4,10 | 85369090 15%
2000-1304 999.99 4,10 | 85369090 16% |Borne mola TORPJOB #0,14 - 1mm®. 3 condutores azul
2000-1305 999.99 4,10 | 85369090 15%
2000-1306 999.99 4,10 | 85369090 15%
20001307 999.99 16,23 | 85369090 16%|Borne mola TOPJOB #0,14 - 1mm?. 3 condutores terra
2000-139 999.99 1,98 | 85389090 15%|Placa final p/ borne TOPJOB #1mm?, 3 condutores. cinza
2000-1392 999,99 1,98 | 85389090 15%|Placa final pf borne TOPJOB #1mm?#, 3 condutores, laranja
2000-1401 999,99 4 61 | 85369090 15% |Borne mola TOPJOB #0,14 - imm?®, 4 condutores cinza
2000-1402 999,99 474 | 85369090 15%|Borne mola TOPJOB #0,14 - 1mm?#, 4 condutores laranja
2000-1403 999,99 4,74 | 85369090 16%
2000-1404 999,99 4 74 | 85369090 15% |Borne mola TOPJOB #0,14 - 1mm?®, 4 condutores azul
2000-1405 999,99 4,74 | 85369090 16%
2000-1406 999 99 4 74 | BR3RA090 169
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O sistema atual

Empresa: CLIENTE

AIC.: Sr. Fulano
Fone: {99) 9999-9999 / 9999
E-mail: fulano@cliente. com.br

Proposta de Fornecimento — W4152.14j

Blumenau — SC, 26 de Fevereiro de 2014.

Conforme solicitado, apresentamos nossa oferta de produtos da nossa
representada WAGO para sua avaliagdo:

Codigo | Codigo no Descrigao do atd Prego Pl Prazo
WAGD CLIENTE Produto € Unitario Entrega
5200951- | Borne mola TORJOB R% . )
222222 00 |#05-4mm? laranja | o0 | ggg | 1°%| Sdas
5200342- | Borne TOF JOB RE . )
4444444 20 AMTE C7 400 9.99 15% [ 5 dias
5200528- | Borne mola TORJOB R% . )
99999949 0/0 #0 5 - 6mm? terra 200 9.99 15% [ 5 dias
Conector multiplo
| fémea, mola Cage
55555555 5200807 Clamp, passo Smm, 10 RS 15% | &dias
7 . 9,449
G polos, #0,08 -
2 5mm?, cor cinza
Conector multiplo
_ | macho, mola Cage
GOGEGE 5200810 Clamp, passo bmm, 10 R 15% | 5 dias
7 . 9,499
6 polos, #0,08 - L1 |/
2.5mm?, cor cinza PR
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| PEDIDO DE COMPRA |

Fornecedor: WAGO Eletroeletrénicos Ltda N2 Pedido Cliente: 10091
Representante: Gebratec Automacio e Comércio Responsdvel: Edson Ir
Data de Emissdo: 27/02/2014 M2 Pedido Interno: 3179
Cliente: CLIENTE CNPI: 99.999.999,/9999-99
Enderego: Rua: Geral, 9993 IE: 999.999.599
Bairro: Centro CEP: 99.999-939
Cidade: Jaragua do 5ul/s5C Telefone: |[{047) 9993-3939
Contato: Fulano FAX:
Departamento: Compras E-mail: compras@cliente.com.br
Enderego de Entrega: Mesmo
Endereg¢o de Cobranga: Mesmo
Enderego de NF-e: notasfiscais@cliente.com.br
Condigio de Pagamento: 28/42dd
Destino do Produto: { JUso/Consumo (% )Industrializacdo [ ) Revenda
Frete: { JCIF (x)FOB
Transporte: { x ) Rodovidrio ( ) Outros (especificar na OBS)
Dados da Transportadora: Transville
Aceita entrega parcial: { }Sim {x)Nao
Descrigio Cod. Wage  Cod. Cliente Qtde RS Unit RStotals/IPI  IPlI DataEntrega
1 |Borne mola TOPIOB #0,5 222222 5200951-0/0 | 150 | RS 9,99 | RS 1.498,50 | 15% | 06/03/2014
2 |Borne TOP JOB 4mm?® CZ e 5200342-3/0 | 400 | RS 9,99 | RS 3.996,00 | 15% | 06/03/2014
3 |Borne mola TOPIOB 9999999 5200528-0/0 | 200 | RS 9,99 | RS 1.998,00 | 15% | 06/03/2014
4 |Conector multiplo 35555555 5200807-7/0| 10 | RS 3,99 | RS 99,90 | 15% | 06/03/2014
5 |Conector multiplo 6660660 5200810-7/0 | 10 | RS 3,99 | RS 99,90 | 15% | 06/03/2014
6 [Borne TOPJOB 6mm* 111111 5200371-7/0 | 100 | RS 9,99 | RS 999,00 | 15% | 06/03/2014
7 |Suporte angular pf 333333 5200814-0/0 ( 20 | RS 9,99| RS 199,80 | 15% | 06/03/2014
& |Reléinterface 24Vcc TrTrTg 5200631-7/0 20 | RS 9,99| RS 199,80 | 5% | 06/03/2014
9 |Poste final 8858888 5200087-4/0 | 100 | RS 9,99| RS 999,00 | 15% | 06/03/2014
TOTAL 5/ IPI 10.089,90
IPI (EXCLUSO) RS  1.493,51

TOTAL ¢/ IPI 11.583,41

., =<
OBSERVACOES: F U R B

Numero do pedido e cédigo do cliente deve constar na NF. UNIVERSIDADE DE BLUMENAU

_ Programar os vencimentos para as 3" e 5° feiras.




Trabalhos correlatos

Dallmann Junior (2012): sistema para automacao dos
processos de uma microempresa.

SISTEMA DE VENDAS

Colabaradoies Produlos

Clientes
YEnoas

Vendas = AgOes
Cadigo Data da venda Data da InstatacSo Clients vendedor AgBes W Adicionar Venida
1 181212012 15212012 1 - gustavo 1- Custay 8 8 [ Apagartodos

_ N ] " Alualizar bolefosg
3 16/10/2012 1510812012 2-Tesle 1- Gustav a8
4 D2/1112012 011112012 1- guslavo 1- Gustav 8 &
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Trabalhos correlatos

 Pintarelli (2010): sistema de apoio as vendas da
empresa Pintarelli Industrial

[0 sisterms de Automacia de Vendas - Pintarelli Industrial - Dpers. E = =
e [ sobvar @imprimis Q Localizr 4 Wicial = ladoalude [TiEmemcats 8 ver

= e o " "
ﬂ | 1F Sistema de Automagiio,, .ﬂﬂwﬂlold‘i x| E

4 | 5 o= || % [F napsteww pintarelfindustrial com.be/representantes/indes_regresentante.php St S =)

Pinfareli CONFIGURAR NOVO ORCAMENTO

Mndusiial
Chentes: Pintarelli Industrial Lids - Blumenau-5C -

Crdisctodh b Miquna: Versatile 321 = ]
Conslta Periferico: Esteira Reunidora =
Fenidas
Eferuadas Nome do Arqueve do Orgamento: | orcamanto s
Emitir Padido Condicdes de Pagamenio: Pedido 28564 =
Orgamentos Frete: Por Conta do Cliente =

Autorizados

Cieits Prazo de Enfrega Sdias -
Bl

Creamento Instalacio: Por Conta do Clisnte =
Erviae e e

" Valhdade da Proposta- 5 d -
Arguivos —

Vizualizar
Argrivos Observacies

Cansulta

Cliertes

( Descrever ebisrvagtes quanto a moldes a serem usados Vohane | peto , tamanho dos frascos n serem soprados)

Sair
( Solicéar Orgamento |

USUARIO: teste - : F U R B
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Trabalhos correlatos

e Leithold (2011): sistema de gerenciamento de vendas
para as consultoras da empresa Natura.

B

natura

© Natura S Ultimos Pedidos de Consumidores

#® Pedidos Consumidor

& Consumidores 1542011 01/1172011  Bruna (12) 3455-7890 Editar | Excluir
152011 20102011 Joanete (12) 3455-7890 Eanar | Excluir

@' Pedidos paca Naturs 152011 16/10i2011  Adriana (12) 3455-7890 Editar | Excluir

#® Relatérios 1412011 10/10/2011  Fernanda (12) 3456-7890 Editar | Excluir
142011 30/02/2011 Helena (12) 3456-T880 Editar | Excluir

Préoximos Aniversariantes

dia 20 40 11 Mana

o) - =
- Gerenciador para Consult
natura Todos os diraito pst .

(12) 3456-7830

ruRB

UNIVERSIDADE DE BLUMEMAL



Trabalhos correlatos

« Batista (2008): sistema de automacao de vendas
aplicado a empresa Taschibra.
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Desenvolvimento e especificacao

* InformacOes obtidas em conversas
Informais com 0s principais usuarios.

e Sistema para realizar a automacao das
atividades de vendas.

 Integra as informacoes e facilita a
manipulacao das mesmas, gerando
documentos mais precisos e com dados
consistentes.

Plataforma web.




act Atividades_Futuro

Inicio

Entra em

Cliente

Representante

Realiza

contato

Recebe

atendimento

Cadastra
cliente

[N&c)

Monta proposta

proposta

Analisa
proposta /

Envia

Fim

i

do fim da proposta

E?ecebe comunicado}

Envia proposta

Ajustes
aceitos?

Realiza ajustes
na proposta

[Mas] [Sim]

Finaliza
proposta
Comunica o

fim da
proposta

( Analisa ajustes )

(Recebe solicitacao
de ajustes

Fim

desaprovacgao
da proposta

aprovacao da
roposta

Recebe
proposta
desaprovada
(Recebe proposta
aprovada

Monta pedido

Envia pedido

Representada

Fim

Recebe pedido




Desenvolvimento e especificacao

e Requisitos funcionais:

Requisitos Funcionais Caso de Uso
RFO01: O sistema deve permitir o administrador manter o ¢exldes usuarios. UCO1
RFO02: O sistema deve permitir o administrador manter o ¢exlde representadas. uco2
RFO03: O sistema deve permitir o administrador manter o ¢exlde produtos. UuCo03
RF04: O sistema deve permitir o administrador importar oslptos através de listas. uco4
RFO5: O sistema deve permitir o administrador/represémtaanter o cadastro de clientes. UCO05
RF06: O sistema deve permitir o administrador/represémtanntar uma proposta de venga. UCO06
RFO7: O sistema deve permitir o administrador/represémtaanter as propostas de vendas. UCO07

V-
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Desenvolvimento e especificacao

e Requisitos funcionais:

Requisitos Funcionais Caso de Uso
RF08: O sistema deve permitir o administrador/represémianluir produtos na proposta de uCo08
venda.
RF09: O sistema deve permitir o administrador/represemtaanter os itens da propostal de UCO09
vendz
RF10: O sistema deve sugerir o preco do produto ao item dagt@de venda. uCo08
RF11: O sistema deve permitir a alteracéo do preco do itenr@@opta de venda para ym UuCo09
valor mais baixo, caracterizando um desconto.
RF12: O sistema deve permitir o administrador/represéatanprimir a proposta de vends. UC10
RF13: O sistema deve permitir o administrador/represém@mviar a proposta de vendalao UC11
cliente através de-mail.
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Desenvolvimento e especificacao

e Requisitos funcionais:

Requisitos Funcionais Caso de Uso
RF14: O sistema deve alterar o status da proposta de veraldEariada” apds o envio a0 UC11
cliente.
RF15: O sistema deve permitir a alteracdo do status da pgeodesvenda de "Digitada” qu UCo7

"Enviada' pare "Aprovada’' ou "Reprovada.

RF16: O sistema deve permitir o administrador/represémtanontar o pedido de compra. UC12
RF17: O sistema deve permitir o administrador/represémtaanter os pedidos de compra. UC13
RF18: O sistema deve permitir o administrador/represémtaimcular apenas propostas UCi4
aprovadas ao pedido de compra.

RF19: O sistema deve permitir o administrador/represémtanprimir o pedido de compra UC15

V=
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Desenvolvimento e especificacao

e Requisitos funcionais:

Requisitos Funcionais Caso de Uso
RF20: O sistema deve permitir o administrador/represémtanviar o pedido de comprd a UC16
representac atravé de e-mail.
RF21: O sistema deve permitir o administrador/represémigerar um relatério contendq o UC17
total de vendas de determinado periodo.

V=
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Desenvolvimento e especificacao

* Requisitos nao funcionais:

Requisitos Nao Funcionais

RNFO1: O sistema devera ser desenvolvido na platafereda

RNFO02: O sistema devera ser desenvolvido utilizando a linguagem de programeggao Ja

versao 7.

RNFO03: O sistema devera utilizar o banco de dados MySQL.




uc Casos de Uso

UCDHS - Incluir produto na
proposta de venda

UC05 - Manter cadastro de

wincludes

UCO6 - Montar proposta de
venda

clientes

UCOT - Manter propostade |\ - LICO9 - Manter itens da
venda proposta de venda

UC10 - Imprimir proposta de
venda

UC11 - Enviar proposta de
venda

Representarig

UC13 - Manter pedido de
compra

UC12 - Montar pedido de

compra

zincludes E :\—\

UC14 - Vincular proposta de
venda

UC16 - Enviar pedido de

compra

UC15 - Imprimir pedido de
compra

UC1T - Gerar relatorio de
vendas

UCO1 - Manter cadastro de
usuarios

Admin istram

UCD2 - Manter cadastro de
representadas

UCD3 - Manter cadastro de
Lo _ T eextends | UCO4 - Importar produtos

V=
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Desenvolvimento e especificacao

cliente -
% cd_cliente: INTEGER

nm_cliente: VARCHAR(100)

nr_cnpj: VARCHAR{14)

ds_endereco: VARCHAR(150)
ds_inscricao_estadual: VARCHAR(9)
ds_bairro: VARCHAR(S0)

nr_cep: VARCHAR(8)

ds_cidade: VARCHAR(S0)

ds_estado: CHAR(2)

nr_telefone: VARCHAR(10)
nm_contato: VARCHAR(100)

nr_fax: VARCHAR(10)
ds_departamento: VARCHAR(SD)
ds_email: VARCHAR(100)
ds_endereco_entrega: VARCHAR(150)
ds_endereco_cobranca: VARCHAR(150)
ds_endereco_nfe: VARCHAR(150)

COCCOCOCOCOCOCOCOCOCOCO OO C

cd_representada: INTEGER
nm_representada: VARCHAR({100)
ds_endereco: VARCHAR(150)

ds_bairro: VARCHAR(S0)

ds_cidade: VARCHAR(S0)

ds_estado: CHAR(2)

nr_cep: VARCHAR(S)

nr_telefone: VARCHAR(10)

nr_fax: VARCHAR(10)
ds_endereco_eletronico: VARCHAR{100}
vl limite_desconto: DOUBLE

cccoccoocﬂa

representada X

proposta %
% cd_proposta: INTEGER
@ cd_representada: INTEGER (FK)
1€ & cd_clente: INTEGER (FK)
& dt_proposta: DATE
@ vl _aliquota_icms: DOUBLE
|< @ vl _faturamento_minimo: DOUBLE
& ds_frete: VARCHAR(100)
& dt_validade: DATE
| % ds_status: CHAR(1)

T

A

|% nr_pedido: INTEGER

|% cd_usuario: INTEGER (FK)
cd_proposta: INTEGER (FK)
nr_pedido_cliente: INTEGER
dt_emissao: DATE
ds_condicao_pagamento: VARCHAR(100)
ds_destino_produto: CHAR(1)
ds_tipo_transporte: CHAR(1)
ds_transportadora: VARCHAR(200)
ds_entrega_parcial: CHAR(1)
ds_observacoes: VARCHAR(250)

CeCOCCOCOCOOCEE

item_proposta

¥
¥

[+
1€o

C OO0

cd_proposta: INTEGER (FK)
nr_seguencia: INTEGER
cd_produto: VARCHAR(SO) (FK)
cd_produto_cliente: VARCHAR(S0)
vl_guantidade: INTEGER
dt_entrega: DATE

vl_preco: DOUBLE

vl_desconto: DOUBLE

produto v

N

# cd_produto: VARCHAR(S0)
@ nr_identidade: VARCHAR(50)

< vl_preco: DOUBLE

@ cd_ncm: VARCHAR{S0)

@ vl_aliquota_ipi: DOUBLE

@ ds_produto: VARCHAR(150)

St 18

©COC OO o=

|usuario i

cd_usuario: INTEGER
nm_usuario: VARCHAR(150)
nm_pessoa: VARCHAR(150)
ds_senha: VARCHAR{S0}
ds_tipo: CHAR(1)

ds_email: VARCHAR(200)
ds_usuario_ermail: VARCHAR(150)}

FURB
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Técnicas e ferramentas

» Eclipse:

ﬁ]ﬂua—gebratecﬁh‘et.:é; { el
File Edit Source Refactor MNavigate Search Project Run Window Help

RS $-0-Q- H#G- &S #~ -5l ooy 5 (§7Tova ) 35 Debug >

[# Package Explorer 5 .= <=-|'=;>| e = = cadUsuario.jsp I gravalsuariojsp | [J] UsuarioDao java | |

; y — &
4 I;‘,J' gebratec KIDOCTYPE html> - @

a B sic <%ipage import="gebratec.sistema.enumeradores. ETipolsuario”%> =

<¥ipage import="gebratec.sistema.dago.Usuariolao %>

(PO ebratec.sistermna.beans e L 2, 3 i
-'B g <Hipage import="gebratec.sistema.beans.Usuaric"%:>

» £ gebratec.sistema.conexac

<Hipage import="java.util.list"%> =
- i gebratecsistema.dao <Hipage import="jova.util.Arraylist"%> B
i+ 3 gebratecsisterna.email =
» {3 gebratec.sistema.enumeradores = <html>
= <head>

i £ gebratec.sistema.excecan
¢ i gebratecsistema.pdfs <titlerUsudrios</title>

I 3 gebratec.sisterna.util <meta name="viewport” content="width=device-width, initigl-scale=1.8">
- i orgjson <meta name="description” content="">

b @i Web App Libraries <mets name="guthor" content=""3

|+ | B JRE Systern Library [JavaSE-1.7]

+ mi, Referenced Libraries

<meta charset="utf-8">

m

<link href="lib/css/sistema.css” rel="stylesheet”>
«link href="lib/css/hootstrap.min.css” rel="stylesheet™:

(= build <script type="text/javascript” src="Lib/js/jquery-1.18.2, js"»</script>
a = WebContent ript type="text/jovascript” src="lib/js/bootstrap.min.js"></script>

b includes t type="text/javascript” src="lib/js/jquery.blockUI. js"></script>

b s T t type="text/javascript” src="Lib/js/jquery.validate. js"></script>
itk b t type="text/jovascript” src="lib/mask/jquery.js"></script>»

b = META-INF pt type="text/javascript” src="lib/mosk/jquery.meiomask. js"></script>

I+ (= WEB-INF </head>
E] buscaCliente jsp
E buscaProduto.jsp = <script type="text/jovascript">

buscaRepresentada,js L . i : . . ;
P = function update(codigo, nomeUsuario, nomePessoa, tipo, email, usuariocEmail) {

document.getElementById("codigo”).value = codigo;
document.getElementById( "nomeUsuaric”).value = nomeUsuario;
cadPedido.jsp document . getElementById( "nomePessca”).value = nomePessoa;

o swmer wa

cadCliente,jsp
cadltemnProposta.jsp

cadProdute,jsp < b

cadProposta jsp ~ = - = =
cadRepresentada,jsp g'._-, Problems| @ Javadoc [@ Declaration [$T$ Servers o4 \\E Console] =l ﬁ& 0 ;‘3 : Ei_'é-J 33 a

cadSenha.jsp Lﬁa Tomcat v7.0 Server at localhost [Stopped, Republish]
cadUsuario.jsp

calculaDescontojsp

B

enviarPedido.jsp -

: f® B #text | Writable | SrmArIso | 1:16



Técnicas e ferramentas

package gebratec.sistema.beans;

public class Produtoc {

private String codigoProduto;
private String numercIdentidade;
private double precc;

private String codigoNCM;
private double aliquotaIPI;
private String descricacProduto;

public String getMumercIdentidade() {
return numerocIdentidade;
h

public woid setNumeroIdentidade(String numeroIdentidade) {
this.numercIdentidade = numercIdentidade;
¥

public String getCodigoProduto() {
return codigoProduto;

h

public woid setCodigoProduto(String codigoProduto) {
this.codigeProdute = codigoProduto;
h

public double getPreco() {
return preco;

h

public woid setPreco(double preco) {
this.preco = preco;
h

1|2
public String getCodigoNCM() { —_— /,._
return codigoNCM; F U R B

} UNIVERSIDADE DE BLUMEMAL




Técnicas e ferramentas

public class RepresentadaDac {

public boolean inserir(Representada representada) throws BancoException {
Connection conn = Conexac.getConexao();

try {
PreparedStatement ps = conn.prepareStatement("INSERT INTO representada (cd_representada, nn

if (representada.getCodigo() == 8)
representada.setCodige(this.buscaNovoCodige());

ps.setInt(l, representada.getCodigo());
ps.set5tring(2, representada.getNome());
ps.set5tring(3, representada.getEndereco());
ps.setstring(4, representada.getBairro());
ps.setString(5, representada.getCidade());
ps.set5tring(6, representada.getEstado().getValue());
ps.setstring(7, representada.getNumercCER());
ps.setString(8, representada.getNumeroTelefone());
ps.setString(9, representada.getNumeroFax());
ps.set5tring(1@, representada.getEnderecoEletronico());
ps.setDouble(11, representada.getlimitelesconto());
return (ps.executelpdate() > @);

} catch (Exception e} {

throw new BancoException(EBancoladosErro.INSERIR, e.getMessage());
} finally {

Conexao.closeConexao();

b
b

public boolean alterar(Representada representada) throws BancoException {

Connection conn = Conexao.getlonexao();

try {
PreparedStatement ps = conn.prepareStatement("UPDATE representada SET nm_representada = ?,
ps.setstring(l, representada.getNome());
ps.set5tring(2, representada.getEndereco
ps.setString(3, representada.getBairrao()
ps.setString(4, representada.getCidade()

b

_ —  _ _LmL_ 2t _ i — e — — L d_ _—— . Jd_f
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Técnicas e ferramentas

e Java Server Pages (JSP)

e Bootstrap

« JavaScript Object Notation (JSON)
o IText

e JavaMall

e MySQL




Operacionalidade

Listagem

Nova Proposta

Cadigo Data Cliente Validade Status Agbdes
1 01/06/2014 ABC Comercio 14/10/2014 Enviada mE B
2 10/06/2014 1234 Representacdes Lida. 30/06/2014 Reprovada mE B
3 06/08/2014 ABC Comeércio 30/08/2014 Enviada mE B
4 03/10/2014 1234 Representacdes Lida. 24/10/2014 Reprovada mE B
] 25/09/2014 ABC Comércio 22/10/2014 Aprovada mE B

V=

FURB

UNIVERSIDADE DE BLUMEMAL




Operacionalidade

Cadastro de Proposta de Venda

Dados

Cadigo

* Data

“ % ICMS

* Faturamento Minime
* Tipo de Frete
*Validade

* Cliente

* Representada

Status

Os campos marcados com asterisco (*) 580 de preenchimento obrigatario.

1

01/06/2014

17,02

Por conta do destinatario

14/10/2014
ABC Comercio
1 Representada
ABC Ltda.
Enviada v

m Cancelar  Imprimir  Enviar

UNIVERSIDADE DE BLUMENMAL




Resultados e Discussao

* Implementacao de um sistema que atende
a todas as atividades exercidas pelos
representantes e integra todas as
Informacoes geradas.

* Foi possivel realizar comparacoes com 0s
trabalhos correlatos.

* Perspectivas muito positivas.




Conclusao

e Processos executados automaticamente e
de maneira mais agil.

* Informac0es mais precisas e seguras.

 Ganho de produtividade e rapidez nas
negociagoes de vendas.

* Beneficios no dia a dia da empresa.




Extensao

* Implementacao para dispositivos moveis.

e Gerar documentos em diferentes
formatos.




Demonstracao do sistemal




Obrigada!




