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Introducao

® Com os mercados altamente, competitivos, ¢
fundamental que o0s administradores tenham grande
dificuldade na tomada de/suas decisoes. Para 1sso ¢
necessario que o0s mesmos tenham em maos
informagodes precisas € atualizadas.




Objetivo

- Desenvolver um ‘Sistema de Infermacdao Gerencial
para controle de vendas em distribuideras de produtos
alimenticios, com intuito de auxiliar o administrador a

obter informag0es mais precisas.




Sistemas de Informacao

& Qs sistemas de informacao sao varios
elementos combinados/da melhor maneira,
para atingir determinado objetive. Estes
elementos sao a informacao, 0s recursos
humanos, as tecnologias de informacao e as
praticas de trabalho. Os sistemas de
informacao sao uma forma de proporcionar
aos executivos informacoes precisas e
atualizadas.




Sistemas de Informacao

& TIPOS

e Sistema de Informacao/Gerencial (SIG);

e Sistema de Informacao de Suporte a Tomada
de Decisao (SSTD);

e Sistema de Informacao de Tarefas
Especializadas (STE);

e Sistema de Automacao de Escritorios (SAE);

e Sistema de Processamento de Transacoes
(SPT);

e Sistemas de Informacgao para Executivos (EIS).




Sistema-de Informacao
Gerencial (SIG)

@ Segundo OQliveira /(1992), SIG &
processo de transformacao de dados
que sao  utilizadas na\ estrutura

decisoria da empresa.




L=

Sistema-de Informacao
Gerencial (SIG)

CARACTERISTICAS

metodos organizados para prover informagoes
passadas, presentes e futuras, relacionadas com as

operacdes Internas € /0 servigo de ‘inteligéncias
externa,;

serve de suporte para as fun¢des de planejamento,
controle € operacao de uma empresa atraves do
fornecimento de informacgoes no padrao de tempo;




Sistema-de Informacao
Gerencial (SIG)

® CARACTERISTICAS (confinuacio)

- /oferece condi¢cOes'para que as organizacoes
possam executar desde uma pequena melhoria na

produtividade até uma reducao da centralizacao
das tomadas de decisoes.




Sistema-de Informacao
Gerencial (SIG)

® Hases do SIG:
a)/fase de conceituacao;
b) fase do levantamento e analise;

c) fase de estruturacao;

d) fase de implementacgao e avaliacgao.




Distribuidora Alimenticia

Consiste na compra de diversos, produtos do ramo
alimentar, de determinadas empresas e revende,
buscando suprir as necessidades da populacao no
que se refere a alimentos.




Tecnologias Aplicadas
ao Trabalho

® Ferramenta Case\PowerDesigner
£ Banco de dados Access

® Linguagem Visual Basic 6.0




Especificacao

® Fase 1 - Conceituagao

Nesta fase de desenvolvimento do\SIG foram
1dentificados informagoes e dados necessarios para o
desenvolvimento, atraveés de reunioes e entrevistas com o
administrador da distribuidora.

Fase 2 — Levantamento

Nesta fase foram 1dentificados as informacoes
relacionadas ao processo de tomada de decisoes € o fluxo
de dados das informagoes. Fo1 definido que tipo de
informacoes o sistema forneceria, quais os cadastros
envolvidos e quais os processos que seriam tratados.




Especificacao

® KHase 3 — Estruturacao

Na fase de estruturacao do SIG foram construidas as
telas do sistema, para efetuar os cadastros; para fazer o
controle de processos como, por exemplo, fechamento de
caixa € apresentacao de consulta a relatorios e graficos. Da
mesma forma foram definidos os conteudos das tabelas do
diagrama de entidade relacionamento e também ocorreu a
implementacgao e os testes.




Especificacao

Modelagem dos, Dados
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Implementacao

@ Fase 4 — Implantacao

Esta fase ¢ a implantacao do sistema, ou seja,
0 sistema esta pronto para ser implantado em uma
distribuidora alimenticia, apos a apresentacao do
mesmo.




Implementacao

® Tela de Apresentacao
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Implementacao
Grafico de Vendas de Produtes por Grupo
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Implementacao
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Conclusao

® A/ aplicagcdo do SIG neste  trabalho fo1 /muito
importante para o confrole das operagoes
cfetuadas na distribuidora. A\ facilidade para
visualizar as 1nformacdes e a'\ realizacao de
consultas aos dados, possibilitou um a tomada de

decisao mais eficaz por parte do administrador.

® O uso das fases de desenvolvimento do SIG
mostrou-se eficiente nos processos, permitindo o
administrador obter 1nformagdes gerenciais
atraves de relatorios e graficos, de acordo com sua
necessidade.




FIM

MUITO OBRIGADO PELA ATENCAO DE
TODOS!




